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Reduktion des Netto-
Umlaufvermögens und 
Absicherung der 
Refinanzierung einer 
mittelständischen Firma 
aus dem produzierenden 
Gewerbe

Aufstellung der Forde-
rungen nach Fälligkeit
Regelmäßige Mahnung der 
überfälligen und fälligen 
Forderungen
Verbesserung der 
Reklamationsprozesse 
(zur Vermeidung von 
Zahlungsverzug)
Einführung von Factoring
Erarbeitung eines Business 
Plans zur Sicherung einer 
langfristigen Anschluss-
finanzierung (gemäß Basel 
II)
Unterstützung bei 
Bankengesprächen

Reduktion der über-
fälligen Forderungen auf 
die Hälfte 
Definition eines Qualitäts-
steigerungsprogramms
Senkung des Nettoum-
laufvermögens um 70%
Zusage für einen lang-
fristigen Kredit zu 
akzeptablen Konditionen

Umfang Vorgehen Ergebnisse

Optimierung des Cash Managements und 
Neuausrichtung der Finanzierung einer 
Mittelstandsfirma

Projektbeispiel – Finanzen/Controlling


